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2003 - 2005 Mestrado em Mestrado Profissional em Sistemas de Gestao. 
Universidade Federal Fluminense, UFF, Brasil. 

 Título: Em Busca dos Fatores Críticos de Sucesso Para a Implantação de Uma Gestão Intraempreendedora,Ano de Obtenção: 2005.
 Orientador: Luiz Perez Zotes.

2002 - 2003 Especialização em Especialização em Marketing Globalizado. (Carga Horária: 360h). 
 Universidade Candido Mendes, UCAM, Brasil. 

 Título: Marketing de Relacionamento como um Fator diferencial no atendimento ao cliente: uma gestão de mecanização tecnológica
ou uma ação humanizada.
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Possuo Mestrado em Mestrado Profissional em Sistemas de Gestão pela Universidade Federal Fluminense (2005) graduação em Graduação pelo Instituto Superior
de Estudos Sociais Clovis Bevilacqua (1996). Tenho ainda Especialização em Marketing no Mercado Globalizado . Tenho mais de 30 anos de vida empresarial e mais
de 19 anos de atuação docente. Fui professor da UNIABEU - Associação Brasileira de Ensino Universitário, aonde também atuei como Gestor de Novos Negócios e
Gestor de Eventos. Ainda na UNIABEU, atuei como professor de Pós-graduação. Fui professor e gestor da UNISUAM, aonde pude colaborar, além de professor na
graduação e pós-graduação, como o Coordenador do Curso de Marketing e Diretor de Pós-graduação. Também atuei como professor universitário - Faculdades
Integradas de Jacarepaguá e na Faculdade Signorelli. Hoje sou professor assistente da Faculdade Unyleya, aonde também atuo como Coordenador do Curso de
Marketing. Ainda na Unyleya, pude colaborar também na produção de conteúdo para disciplinas do Curso de Marketing. Tenho experiência na área de
Administração, com ênfase em Administração de Empresas, atuando principalmente nos seguintes temas: gestão de marketing, gestão comercial,
empreendedorismo, cultura, intraempreendedorismo, recrutamento, seleção e desenvolvimento de pessoas. (Texto informado pelo autor)

 

Identificação
 

Endereço
 

 

Formação acadêmica/titulação
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Especialização em Especialização - Docência do Ensino Superior. (Carga Horária: 360h). 
Universidade Candido Mendes, UCAM, Brasil. 
Título: A Educação Empreendedora como foram do Desenvolvimento Regional. 
Orientador: Marcos.

1997 interrompida Especialização interrompida em 1997 em Gestão de Recursos Humanos. (Carga Horária: 360h). 
Fabes - Faculdade Béthencourt da Silva, FABES, Brasil. 
Título: .. 
Ano de interrupção: 1997

1993 - 1996 Graduação em Graduação. 
Instituto Superior de Estudos Sociais Clovis Bevicacqua, ISESCB, Brasil.

2019 - 2019 Formação em EAD com Ênfase na Tutoria CEDERJ. (Carga horária: 90h). 
Fundação Centro de Ciências e Educação Superior à Distância do Estado do RJ, CECIERJ, Brasil.

2014 - 2014 Workshop Formando Equipes de Alta Performance. (Carga horária: 16h).. (Carga horária: 16h). 
Universidade do Grande Rio, UNIGRANRIO, Brasil.

2013 - 2013 Gestão de Projetos. (Carga horária: 32h). 
Green Rabbit, GR, Brasil.

Vínculo institucional  
2012 - 2015 Vínculo: , Enquadramento Funcional: Professor Universitário, Carga horária: 12
Vínculo institucional  
2012 - 2015 Vínculo: Celetista, Enquadramento Funcional: Professor titular, Carga horária: 40, Regime: Dedicação exclusiva.
Outras informações Atuei como Diretor de Campus período de 08/2013 até 01/2015. Responsável pela gestão operacional, administraitva e comercial

da unidade geográfica. Gestão de 14 funcionários, assim como o treinamento e desenvolvimento dos mesmos. Reponsável pela
elaboração e implementação de ações de guerrilha do campus. Atuação na prospecção de parceiros e novos alunos. Construção de
parceiras com associações e órgãos de classe.

Vínculo institucional  
2004 - 2013 Vínculo: Professor, Enquadramento Funcional: Professor Universitário, Carga horária: 4
Vínculo institucional  
2004 - 2013 Vínculo: , Enquadramento Funcional: Professor, Carga horária: 36
Vínculo institucional  
2009 - 2012 Vínculo: Celetista, Enquadramento Funcional: Diretor de Pós-graduação, Carga horária: 36, Regime: Dedicação exclusiva.

 
 
 

Formação Complementar
 

 

Atuação Profissional
 

Universidade do Grande Rio, UNIGRANRIO, Brasil.
 

 

 

Centro Universitário Augusto Motta, UNISUAM, Brasil.
 

 

 



Vínculo institucional  
2008 - 2009 Vínculo: , Enquadramento Funcional: Coordenador - Curso de Graduação em Marketing, Carga horária: 20, Regime: Dedicação

exclusiva.

Vínculo institucional  
2016 - Atual Vínculo: Colaborador, Enquadramento Funcional: Gestor de Eventos, Carga horária: 44
Vínculo institucional  
2016 - Atual Vínculo: Colaborador, Enquadramento Funcional: Professor de Pós-graduação
Outras informações Professor do Curso de MBA em Gestão de Pessoas, nas disciplinas de Engajamento de Pessoas e Tendências Contemporâneas na

Gestão de Pessoas.
Vínculo institucional  
2015 - Atual Vínculo: Colaborador, Enquadramento Funcional: Gestor de Novos Negócios, Carga horária: 44
Outras informações Responsável pela gestão de captação e parcerias da instituição,
Vínculo institucional  
2011 - 2021 Vínculo: Celetista formal, Enquadramento Funcional: Professor, Carga horária: 4
Outras informações Professor nos Cursos de Gestão de Recursos Humanos e de Contabilidade. * Disciplinas ministradas: CONTABILIDADE:

Empreemdedorismo Gestão de Recursos Humanos : - Técnicas de Treinamento e Desenvolvimento - Recrutamento, Seleção e
Avaliação de Desempenho

Vínculo institucional  
2004 - 2006 Vínculo: Celetista, Enquadramento Funcional: Professor, Carga horária: 8

Vínculo institucional  
1995 - 2008 Vínculo: Colaborador, Enquadramento Funcional: Diretor Comercial, Carga horária: 20

Vínculo institucional  
1989 - 1995 Vínculo: Celetista formal, Enquadramento Funcional: Consultor, Carga horária: 44, Regime: Dedicação exclusiva.
Outras informações Atuação como Consultor Empresarial

Vínculo institucional  
2015 - 2015 Vínculo: Diretor, Enquadramento Funcional: Diretor de Novos Negócios

Vínculo institucional  
2018 - Atual Vínculo: Celetista, Enquadramento Funcional: Professor Assistente, Carga horária: 12
Vínculo institucional  
2015 - 2016 Vínculo: Professor Visitante, Enquadramento Funcional: Professor de Ensino à Distância
Outras informações Professor responsável pela atualização de conteúdos das disciplinas de Gerenciamento da Comunicção de Marketing e Construção

de Valor, Satisfação e Fidelidade. É ainda o professor responsável por ministrar estas duas disciplinas.

 

 

Associação Brasileira de Ensino Universitário, ABEU, Brasil.
 

 

 

 

 

 

Contato Consultoria de Recursos Humanos, CONTATO RH, Brasil.
 

 

Gelre Trabalho Temporário S/A, GELRE, Brasil.
 

 

Instituto Euro World de Empreendedorismo, INEW, Brasil.
 

 

Faculdade Unyleya, UNYLEYA, Brasil.
 

 

 



Vínculo institucional  
2017 - Atual Vínculo: Celetista, Enquadramento Funcional: Professor Universitário, Carga horária: 5
Outras informações Professor universitário no Curso de Administração. No momento em licença sem vencimentos.

Vínculo institucional  
2012 - 2018 Vínculo: Professor Visitante, Enquadramento Funcional: Membro da Comissão Especial de Marketing-CRA, Carga horária: 2
Outras informações Participação de reuniões bimestrais para discussão do Marketing, dos rumos da profissão, dos cursos de formação e para

elaboração de eventos que promovam o conhecimento técnico e profissional na área de Administração de Marketing.

2008 - Atual Espaço Realizar
Descrição: Projeto de capacitação de indivíduos mde comunidades carentes do entorno da UNISUAM.. 
Situação: Em andamento; Natureza: Extensão. 
 
Integrantes: Ricardo José da Silva Machado - Coordenador.

2012 - 2014 Agência de fomento: Coordenação de Aperfeiçoamento de Pessoal de Nível Superior

1. Grande área: Ciências Sociais Aplicadas / Área: Administração / Subárea: Administração de Empresas. 
2. Grande área: Ciências Sociais Aplicadas / Área: Administração / Subárea: Administração de Empresas/Especialidade: Administração

de Recursos Humanos. 
3. Grande área: Ciências Sociais Aplicadas / Área: Administração / Subárea: MARKETING NO MERCADO GLOBALIZADO. 

Faculdades Integradas de Jacarepaguá, FIJ, Brasil.
 

 

Conselho Regional de Administração do Rio de Janeiro, CRARJ, Brasil.
 

 
 

Projetos de extensão
 

 

Membro de comitê de assessoramento
 

 

Áreas de atuação
 

 

Produções
 

Produção bibliográfica

Artigos completos publicados em periódicos
 

Ordenar por

Ordem Cronológica



1.  ZOTES, L. P. ; MACHADO, R. J. S. . Em Busca dos Fatores Críticos de Sucesso para a Implantação de uma Gestão Intraempreendedora. Pensamento plural (UNIFAE), v. 1, p. 1-
1, 2005.

1. MACHADO, R. J. S.. Saiba curtir a folia sem arranhar a imagem profissional. Jornal do Brasil, 22 fev. 2017.

1.  MACHADO, R. J. S.; ZOTES, L. P. . A Implantação de uma Visão Empreendedora como Forma de Desenvolvimento Regional. In: III Seminário de Gestão de Negócios, 2007,
Curitiba. A Implantação de uma Visão Empreendedora como Forma de Desenvolvimento Regional, 2007. v. 1. p. 1-1.

2.  MACHADO, R. J. S.; ZOTES, L. P. . Em Busca dos Fatores Críticos de Sucesso para a Implantação de Uma Gestão Intraempreendedora. In: Congresso de Gestão de Negócios
Unifae, 2005, Curitiba. Em Busca dos Fatores Críticos de Sucesso Para a Implantação de Uma Gestão Intraempreendedora.

1. MACHADO, R. J. S.. Palestra - Desenvolvimento Sustentável, Gestão e Comportamento do Consumidor. 2021. (Apresentação de Trabalho/Outra).
2. MACHADO, R. J. S.. O perfil do profissional de marketing desejado pelo mercado de trabalho pós-isolamento social. 2020. (Apresentação de Trabalho/Conferência ou palestra).
3. MACHADO, R. J. S.. Marketing Digital - Como diminuir o distanciamento social, estando sempre conectado ao seu cliente. 2020. (Apresentação de Trabalho/Conferência ou

palestra).
4. MACHADO, R. J. S.. Gestão da Imagem nas Redes Sociais. 2020. (Apresentação de Trabalho/Conferência ou palestra).

1. MACHADO, R. J. S.. As oportunidades de trabalho para a pessoa acima dos 50 anos. 2018. (Programa de rádio ou TV/Entrevista). 
2. MACHADO, R. J. S.. Gestão de imagem - Como se comportar nas festas de final de ano nas festas corporativas. 2018. 

1. MACHADO, R. J. S.. Coluna de gestão de carreira. 2021; Tema: Gestão de carreira. (Site).
2. MACHADO, R. J. S.; BARREIROS, M. S. ; MACHADO, R. J. S. . ESCOLA DE TREINAMENTO. 2018; Tema: Site voltado para a divulgação de eventos e capacitações

empreendedoras. (Site).

1. MACHADO, R. J. S.. Empreendedorismo como Opção de Carreira. 2022. (Desenvolvimento de material didático ou instrucional - Elaboração de contetúdo didático).
2. MACHADO, R. J. S.. Técnico de Vendas. 2009. (Desenvolvimento de material didático ou instrucional - Apostila).
3.  MACHADO, R. J. S.. Promotor e Repositor para o varejo. 2009. (Desenvolvimento de material didático ou instrucional - Apostila).
4. MACHADO, R. J. S.. Gestão de Vendas. 2005. (Curso de curta duração ministrado/Extensão).
5. MACHADO, R. J. S.. Administração de Recursos Materiais e Patrimoniais. 2002. (Curso de curta duração ministrado/Extensão).

 

Textos em jornais de notícias/revistas
 

Trabalhos completos publicados em anais de congressos
 

 

Apresentações de Trabalho
 
 
 

 
 

Produção técnica

Entrevistas, mesas redondas, programas e comentários na mídia
 
 

Redes sociais, websites e blogs
 
 

 

Demais tipos de produção técnica
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1. MACHADO, R. J. S.; BRONSTEIN, M. M.; CORRÊA DE OLIVEIRA. Participação em banca de Luiz Gustavo Domingues.ANÁLISE DE TENDÊNCIA PARA UTILIZAÇÃO DAS REDES
SOCIAIS COMO FERRAMENTA DE MARKETING. 2021 - Universidade Federal Rural do Rio de Janeiro.

2. MACHADO, R. J. S.; BRONSTEIN, M. M.; CORRÊA DE OLIVEIRA. Participação em banca de Danilo Barbosa.Os desafios das empresas brasileiras no contexto da Indústria 4.0.
2020. Trabalho de Conclusão de Curso (Graduação em Administração) - Universidade Federal Rural do Rio de Janeiro.

1. I Conferência UNIG EAD. 2019. (Outra).
2. Repensando a prática docente: impactos de deficientes e transtornos no processo de aprendizagem do ensino superior.. 2019. (Outra).
3. 8ª Semana Acadêmica UNISUAM.Mesa Redonda. 2011. (Seminário).
4. . CONAREM - Congreso em Administração. 1998. (Congresso).

1. MACHADO, R. J. S.. Gestão de Carreiras. 2011. (Outro).
2. MACHADO, R. J. S.. Semana Acadêmica UNISUAM. 2009. (Exposição).
3.  MACHADO, R. J. S.. Dia do Profissional de Marketing. 2009. (Outro).

1. : Marcello Luiz Basilio Seda. O Sistema de Informação em Marketing como processo estratégico de mercado. Início: 2012. Trabalho de Conclusão de Curso (Graduação em
Marketing) - Centro Universitário Augusto Motta. (Orientador).

2. Luzia Lopes de Souza. Marketing de Relacionamento no Setor de Varejo: caso de uma indústria de refrigerante. Início: 2012. Trabalho de Conclusão de Curso (Graduação em
Marketing) - Centro Universitário Augusto Motta. (Orientador).

3. Silvio Cesar Gonçalves. Marketing de Relacionamento como ferramenta de competitividade no segmento de varejo - Caso de uma loja e eletro e eletrônica. Início: 2012. Trabalho
de Conclusão de Curso (Graduação em Marketing) - Centro Universitário Augusto Motta. (Orientador).

Participação em bancas de trabalhos de conclusão

Trabalhos de conclusão de curso de graduação
 

 

 
 
 

Eventos
 

Participação em eventos, congressos, exposições e feiras
 
 
 
 

 

Organização de eventos, congressos, exposições e feiras
 
 
 

 
 

Orientações
 

Orientações e supervisões em andamento

Trabalho de conclusão de curso de graduação
 

 

 

 

Orientações e supervisões concluídas

http://lattes.cnpq.br/5360257526414949
http://lattes.cnpq.br/5360257526414949
http://lattes.cnpq.br/5360257526414949
http://lattes.cnpq.br/5360257526414949
http://lattes.cnpq.br/5360257526414949


1. Flavia leandro do Nascimento. Motivação - Todos Saem Ganhando - Empresas e Colaboradores. 2006. Trabalho de Conclusão de Curso. (Graduação em Marketing) - Centro
Universitário Augusto Motta. Orientador: Ricardo José da Silva Machado.

2. Rhafael do Valle Dias. A Importância do Telemarketing como Ferramenta de Comunicação nas Organizações. 2006. Trabalho de Conclusão de Curso. (Graduação em Administração)
- Centro Universitário Augusto Motta. Orientador: Ricardo José da Silva Machado.

3. Renata Souza de Carvalho. Os Impactos Percebidos das Ações de Responsabilidade Social. 2005. Trabalho de Conclusão de Curso. (Graduação em Marketing) - Centro Universitário
Augusto Motta. Orientador: Ricardo José da Silva Machado.

4. Fabiana Lunguinho Feitosa. Marketing de Relacionamento no Setor de Varejo. 2005. Trabalho de Conclusão de Curso. (Graduação em Marketing) - Centro Universitário Augusto
Motta. Orientador: Ricardo José da Silva Machado.

1. MACHADO, R. J. S.. O perfil do profissional de marketing desejado pelo mercado de trabalho pós-isolamento social. 2020. (Apresentação de Trabalho/Conferência ou palestra).
2. MACHADO, R. J. S.. Marketing Digital - Como diminuir o distanciamento social, estando sempre conectado ao seu cliente. 2020. (Apresentação de Trabalho/Conferência ou

palestra).
3. MACHADO, R. J. S.. Gestão da Imagem nas Redes Sociais. 2020. (Apresentação de Trabalho/Conferência ou palestra).
4. MACHADO, R. J. S.. Palestra - Desenvolvimento Sustentável, Gestão e Comportamento do Consumidor. 2021. (Apresentação de Trabalho/Outra).

Trabalho de conclusão de curso de graduação
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